


1. Geef je volgers een kijkje achter de schermen. 

2. Maak een mockup van je product of dienst. 

3. Deel 3 leuke feitjes over je webshop, bijv. in de vorm van een ‘Wist je dat?’ 
4. Organiseer een leuke (kortings)actie. 
5. Deel een ‘Shop The Look’ in collage-vorm. 
6. Deel een review van een klant. 
7. Organiseer een quiz over je webshop; hoe goed kennen je volgers jou(w bedrijf?) 
8. Maak een toffe GIF van je producten, diensten of een actie. 
9. Deel de kernwaarden/missie van jouw bedrijf. 
10. Maak een collage van jouw favoriete producten/bestsellers. 
11. Neem je volgers mee bij het ontwikkelen/ontwerpen van een nieuw product. 
12. Laat zien hoe je bestellingen verwerkt/pakketjes inpakt. 
13. Deel een inspirerende quote. 
14. Bespreek de nieuwste trends in jouw branche. 
15. Laat zien hoe je bepaalde items/producten zou combineren/stylen 
16. Organiseer een Q&A zodat je volgers vragen kunnen stellen over jou/

je bedrijf/je aanbod. 
17. Organiseer een winactie. 
18. Deel je nieuwste producten/aanbod in een collage, video of GIF. 
19. Vraag je volgers om hun mening d.m.v. een poll. 
20. Beantwoord de meestgestelde vragen over je product/dienst. 
21. Neem je volgers mee in je dag; hoe ziet jouw (werk)dag eruit? 
22. Deel de reden(en) waarom jij je webshop bent gestart. 
23. Begin een vaste, wekelijkse rubriek, bijvoorbeeld ‘Fashion Friday.’ 
24. Deel een persoonlijke post (bijv. een paar feitjes over jezelf) zodat je volgers 

ook het gezicht achter jouw webshop leren kennen. 
25. Deel een throwback, bijv. naar de dag dat je je webshop startte.


